无锡艾之购贸易有限公司招聘简章

    无锡艾之购贸易有限公司是一家以广播、电视为平台的为顾客提供购买服务的专业机构。公司成立至今，从形式到内容不断创新，不断提高产品品质和销售力，目前已成为江苏最具影响力的购物平台之一。

艾之购健康生活馆集顾客俱乐部、保健产品、生活用品展示为一体，生活馆定位于品质生活的方方面面，涵盖家居生活、健身保健、美容护理、生活用品四大类产品。同时也发挥文化产业优势，与时俱进不断创新。我们将不懈努力，打造出顾客100%满意的超一流的购物平台。公司现因发展需求，需招募以下人员，共同发展。

高级呼叫坐席    5名

岗位职责： 

通过呼叫中心系统，用标准的术语，访问老客户并介绍及推荐相关业务产品，完成业务流程 

根据公司提供的高潜力客户，以高标准的客户服务要求达成业绩目标； 
提供客户快速、准确与专业的咨询和服务要求； 
4、有较强的沟通能力语言组织能力，应变能力和解决问题的能力 
协助上司完成特定的项目任务。 
任职资格：

普通话标准，口齿清晰，思维敏捷； 
2、有较强的沟通能力语言组织能力，应变能力和解决问题的能力； 
3、有责任感，具有良好的团队协作精神和客户服务意识，能短时间适应工作；
4、有朝气，有极强的进取心，态度积极向上。
工作时间：8:30-17:30，上六休一

福利待遇：

全职试用期1600底薪+提成奖金，转正1600底薪+400餐贴+提成奖金（综合工资2500-4000以上）。

全职员工转正后可为其缴纳社会保险。 
3、试用期表现突出者，可以提前转正。 

公司为其免费提供住宿，免费提供一餐。

每年至少一次旅游机会。

电话销售

岗位职责：
1、负责老客户的维护，挖掘客户的最大潜力；
2、通过电话与老客户进行有效沟通了解客户需求, 寻找销售机会并完成销售业绩；
3、定期与合作客户进行沟通，建立良好的长期合作关系。
任职资格：
1、20-30岁，口齿清晰，普通话流利，语音富有感染力；
2、对销售工作有较高的热情；
3、具备较强的学习能力和优秀的沟通能力；
4、性格坚韧，思维敏捷，具备良好的应变能力和承压能力；
5、有敏锐的市场洞察力，有强烈的事业心、责任心和积极的工作态度，有相关电话销售工作经验者优先。
工作时间：8:30-17:30，上六休一

福利待遇：

1、全职试用期1600底薪+提成奖金，转正1600底薪+400餐贴+提成奖金（综合工资2500-4000以上）。

2、全职员工转正后可为其缴纳社会保险。 
3、试用期表现突出者，可以提前转正。 

4、公司为其免费提供住宿，免费提供一餐。

5、每年至少一次旅游机会。

销售助理  1名

岗位职责：
1、负责公司销售合同等文件资料的管理、归类、整理、建档和保管；
2、负责各类销售指标的月度、季度、年度统计报表和报告的制作、编写，并随时汇报销售动态；
3、负责收集、整理、归纳市场行情，提出分析报告；
4、协助销售经理做好电话来访工作，在销售人员缺席时及时转告客户信息，妥善处理；
5、协助销售经理做好部门内务、各种内部会议的记录等工作。

此岗位前期需从事三个月销售工作用来熟悉公司产品。
任职资格：
1、专科以上学历，形象气质佳；
2、从事过销售助理或统计类工作者优先考虑；
3、做事认真、细心、负责；
4、熟练使用office等办公软件；
5、具有服务意识，能适应较大的工作压力；
6、机敏灵活，具有较强的沟通协调能力。

工作时间：8:30-17:30，上六休一

福利待遇：

1、全职试用期1600底薪+提成奖金，转正1600底薪+400餐贴+提成奖金（综合工资2500-4000以上）。

2、全职员工转正后可为其缴纳社会保险。 
3、试用期表现突出者，可以提前转正。 

4、公司为其免费提供住宿，免费提供一餐。

5、每年至少一次旅游机会。

储备干部   10名

岗位职责：

1、负责老客户的维护，挖掘客户的最大潜力；
2、通过电话与老客户进行有效沟通了解客户需求, 寻找销售机会并完成销售业绩；
3、定期与合作客户进行沟通，建立良好的长期合作关系。
4、对部门人员进行培训以及人员的招聘；

5、管理部门人员并提高其业绩；

6、编写部门规章制度；

任职资格：

专科以上学历，市场营销专业优先

从事过销售行业，有管理经验者优先

能承受一定的压力，乐观自信

工作时间：8:30-17:30，上六休一

福利待遇：

1、全职试用期1600底薪+提成奖金，转正1600底薪+400餐贴+提成奖金（综合工资2500-4000以上）。

2、全职员工转正后可为其缴纳社会保险。 
3、试用期表现突出者，可以提前转正。 

4、公司为其免费提供住宿，免费提供一餐。

5、每年至少一次旅游机会。

高级会销专员   10名

岗位职责： 

1、通过呼叫中心系统，用标准的术语，访问老客户并介绍及推荐相关业务产品，完成业务流程 

2、根据公司提供的高潜力客户，以高标准的客户服务要求达成业绩目标； 
3、提供客户快速、准确与专业的咨询和服务要求； 
4、有较强的沟通能力语言组织能力，应变能力和解决问题的能力 
协助上司完成特定的项目任务。 

根据公司定期举行的营销会议，电话邀请意向客户，达成销售目标。

任职资格：

普通话标准，口齿清晰，思维敏捷； 
2、有较强的沟通能力语言组织能力，应变能力和解决问题的能力； 
3、有责任感，具有良好的团队协作精神和客户服务意识，能短时间适应工作；
4、有朝气，有极强的进取心，态度积极向上；
有电话销售、会销经验者优先；

对销售充满热爱，能承受一定的压力；
工作时间：8:30-17:30，上六休一

福利待遇：

全职试用期1600底薪+提成奖金，转正1600底薪+400餐贴+提成奖金（综合工资2500-4000以上）。

全职员工转正后可为其缴纳社会保险。 
3、试用期表现突出者，可以提前转正。 

公司为其免费提供住宿，免费提供一餐。

每年至少一次旅游机会。

晋升渠道：

销售员——见习主管——销售主管——见习经理——销售经理

联系人：蔡小姐     13915339886

地址：无锡市中山路215号恒通国际大厦6001室

